
「30法人の事業再生実績」と「15,000床」のスケールメリットを活かし、コストダウンと収益向上をワンストップで支援

収益改善の仕組み
（アライアンス相関図）

収益改善３つの戦略ドメイン 導入ハードルを下げた圧倒的な料金訴求

コスト削減（徹底的な支出の最適化）

増益支援（新たな収益の柱）

実行支援（現場の運営効率安定化）

最大40％削減

エレベーター
保守料

平均１0％削減

賃料適正化
サービス

人件費抑制支援

給食
（フローズン弁当）

新電力への切り替えで
光熱水費削減

安定的な利益確保
BtoB専用オムツで 加算支援システム

派遣からスポットワーク導入へ
変更することで人件費削減

スタッフのシフト効率化・データ分析・生成AI活用支援

15,000床のスケールメリットによる一括交渉。

パートナー企業Sil-Be事務局施設

Sil-Be

会員様・事務局・専門パートナーの三者連携
施設は現場の負担なく、専門企業の高品質なサービスを
アライアンス価格で導入可能。併せて共同購買も行えます。

●Ｓｉｌ-Be診断から導入までのステップ

1
STEP

2
STEP

3
STEP

現状診断 パートナー
企業をご案内 導入開始

現状診断後、会員登録のうえパートナー企業へお繋ぎいたします。

&
20,000円入会費用

導入のハードルを極限まで下げた低コスト設定。
小規模な施設でも即座に収益改善に着手可能です。

約 万円720 利益改善！年間

５０床モデルにおける改善インパクト（目安）

改善項目

支出の
最適化

固定費
(電気・保守・賃料)
の見直し

新たな
収益の柱

物販・付帯サービス
の仕組み化

具体的メリット 月額インパクト（目安）

約 万円５０
削減

約 万円１０
増額

50床で

収益改善！
万円50月

間

1床あたり

収益改善！
万円1月

間 収益改善会員サービス「Sil-Be（シルビー）」

複合機
維持費削減

シフト最適化 情報の一元管理 データ分析・
可視化

スタッフの
連携強化

月会費 ： 円0（永年無料）

通常 ５０，０００円 100社限定

（
税
別
）

会員
登録

会員登録することにより、共同購買・アライアンス価格で
高品質なサービスを受けられます

など

など

など

●お問い合わせは「Sil-Be事務局」へ（受付時間／平日９：００～１7：００）

☎050-1724-4143
〒107-0052 東京都港区赤坂1-7-1 赤坂榎坂ビル１１F株式会社 GTS

夜間訪問
マッサージ

www.gts-es.com/sil-be

sil-be@soseigroup.co.jp


